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血招商信息

招商单位：苏州巨龙至尊科技有限公司

招商区域：全国各类城市

批准文号：国食健字20050564

产品类别：中药
销售渠道要求：
OTC保健品终端.会议营销.专卖店.商超。
产品一般属性：
[品名].泰坦降糖胶囊
[主要成分]枸杞提取物.黄芪提取物.葛根提取物.丹皮提取物。
[性状]本品为胶囊剂，内容物为淡黄色极细粉末，气芳香.味微苦。
[功能]调解血糖
[用法]口服，一次5粒，一日3次，饭前半小时服用。三个月为一个疗程。
[规格]400MG/粒*150粒/瓶
[有效期]24个月
[出品单位]苏州巨龙至尊科技有限公司
一.产品篇：
（一）国际医学界认可的糖尿病发病机理，开辟糖尿病治疗的最新领域
2003年世界糖尿病学会年会在日内瓦召开，一位年轻的医药学博士李美硕女士一篇“神经内分泌调解与糖代谢的 关系”的论文，引起与会糖尿病研究领域权威的高度重视，并被大会一致通过。
她认为，神经内分泌调解是人体的重要调解机制，它是维系人体平衡的先决条件。糖尿病只所以发生，是由于人体中枢神经和胰岛细胞之间的神经通路出现了短路，缺乏一种叫CMP---2B因子的神经传导介质的参与，造成胰岛素分泌不足，最终导致糖尿病的 发生。
在该篇论文中她进一步阐述道：当正常人摄入食物等碳水化合物以后血糖也会升高。但这时，参与消化功能的神经系统就会通过负反馈作用把相关信息传递给大脑摄食中枢，大脑神经中枢再把此信息通过正反馈作用传递给胰腺B细胞。B细胞接受指令以后就会大量分泌胰岛素从而血糖得以控制，最终使我们正常人的血糖水平保持在一种动态平衡状态下。
通过电镜着色跟踪观察发现，糖尿病人在此神经传道过程中相对缺乏CMP---2B这种神经介质的参与。造成胰岛素分泌高峰后延，导致血糖升高。
那么我们都知道一个道理叫“用进废退”，由于糖尿病人的胰岛B细胞长期处在不能及时接收有效指令的状况下，导致大多数B细胞长期处于休眠状态，因此部分分泌功能丧失，造成糖尿病的发生发展就不足为怪了。
（二）世界上首个神经.内分泌调解剂横空出世
前面糖尿病的发病原因找到了，俗话说“攻欲善其事，必先利其器”巨龙人在李博士的带领下通过十二年地不懈努力终于从上万种中药材中，经过上万次筛选，研制成功了泰坦降糖胶囊。泰坦降糖胶囊中富含的CMP—2B因子，植物神经调解剂可以有效解决糖尿病患者神经传导通路受阻的问题，提高胰岛素分泌，解决胰岛素抵抗。
泰坦降糖胶囊解决了糖尿病患者的血糖问题，这对于糖尿病而言仅仅只解决了一个层面上的问题。大家知道糖尿病并不可怕，可怕的是得了糖尿病以后所带来的一系列并发症，那么泰坦胶囊是如何解决并发症的呢？
当人体一旦处于高血糖状态，就会造成脂肪和蛋白质代谢紊乱。而脂代谢紊乱以后血液中游离的脂类物质，如甘油三酯.胆固醇.低密度脂蛋白含量就会升高。脂类物质长期游离于血液中不能被人体吸收利用，就会沉积在血管壁上，使得管腔变细，最终导致各脏器缺血缺氧，造成形态.功能改变.。
泰坦降糖胶囊中所富含的CMP—2B因子进入血液循环以后，通过电镜着色跟踪发现和脂蛋白同样有极高的亲和力。CMP---2B和脂蛋白结合以后通过吞食胞吐作用，把游离在血液中的脂类物质带出血液循环系统。起到清血管.除血垢，达到心通.脑通.视力畅的效果。因此，我们敢于提出“心脑要健康，泰坦降糖”的广告诉求，而且已经通过相关部门的批准。
效果分析表格

	服用3－15天
	血糖平稳下降，“三多”症状减轻，皮肤瘙痒减轻，精神状态好转，便秘好转，开始根据血糖的情况酌情减少西药

	费用15－30天
	常见并发症好转，睡眠加长、加深，体力恢复，视物开始清楚，进一步减少西药或胰岛素的用量

	服用30－90天
	血糖得到稳定控制，症状基本消失，并发症基本好转如：手脚溃烂、四肢麻木、血脂、血压、脂肪肝、胸闷开始好转。一些病程不长用西药量不十分大的病人可减完西药或胰岛素， 糖化血红蛋白、血脂、尿蛋白等生化指标大为好转甚至正常


（三）国际技术合作，采用定向酶解技术提纯：
苏州巨龙至尊科技公司引进加拿大提纯设备，通过细胞裂解技术.冻融技术.复合酶梯级定向酶切技术三大工艺，确保提取物生物活性，彻底打破了中药降糖起效慢的神话。
（四）.决不添加违禁成分和同类产品严格区分：
目前降糖类保健品面临着“不加 西药没效果，加了西药被查处”的尴尬境地。泰坦降糖胶囊敢于承诺决不添加任何西药。代理商可以到任何部门检测，一经查出厂家赔偿一切损失。
（五）敢于签约销售的产品：
患者服用前测相关指标，如血糖.血压.血脂.糖化血红蛋白.肾功能等指标，服用后再测相关指标进行前后指标的对比，无效全额退款。
二.营销篇
会议营销？费尽周折弄来几个人，专家在上面讲的嘴干舌燥，最后换来患者一句话：“又是一帮大忽悠。”常规广告轰炸，结果年终一算帐，花钱赚的是吆喝。租间办公室找人打回访，信任度成交率让你羞与见人….    
在医药保健品营销模式逐渐走向穷途末路的今天，如何探索出一套行之有效的营销模式，业已成为行业内最为关心的话题！
那么泰坦降糖胶囊又是如何作为的呢？
（一）一家成功的专卖店：
1.作为企业形象展示的平台（广告宣传效应）。
2.产品销售的阵地。
3.增值服务的空间。
4.终端拦截的屏障。
（二）.医商合作.互惠互利
目前保健品在百姓心目中存在着严重的信任危机，如何打破这种僵局？国家政策大环境给了我们一次契机。随着医改政策的 逐步推进，政府对老百姓的健康更为关注，但对各级医疗机构的资金投入不足，造成各级医疗机构想为老百姓办点实事，但又苦于“巧妇难做无米之炊”。因此我们抓住这一契机和医疗机构合作，作为医疗机构得到是社会效益，商家得到的是商业利润。让医生为泰坦作证言，彻底打破保健品的信任壁垒。更多详情请联系我们。
（三）.良好的销售平台为营销助力
加拿大专业糖尿病控制机构CDM是我们的全球合作伙伴，全程参与产品的研发和全球推广。为产品走国际化品牌道路推波助澜。
（四）.过硬的产品疗效，让你轻松做市场
降糖.降脂.降压三效产品让你牢牢抓住“三高”人群 。口碑宣传，再不会让你为没有回头客而大伤脑筋。
（五）完善的售后服务为经销商解除后顾之忧
市场风云变幻，没有哪一家企业承诺我的一套成功运作模式可以在任何市场复制。市场永远以适合为最高导向，因此巨龙至尊根据各地市场情况提供如下支持：
1.专业策划团队全程跟踪市场，根据市场特定情况为你出谋划策。
2.长三角地区糖尿病权威专家市场巡回宣教。
3.精英营销团队协助前期市场开发。
4.厂家无偿提供如下终端物料：
A广告带
B.报纸软文.硬广
C.三折页.手册.报纸.手提带
D.X展架.POP.专卖店统一装修图样
